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ASUS Advantage app biedt uitgebreide informatie voor resellers

ASUS breidt partner-
orogrammea uit naar B2B

ASUS kent al zeker tien jaar het partnerprogramma ASUS

Advantage. De leverancier heeft het programma in mei vernieuwd

en uitgebreid met ASUS Advantage voor zakelijke resellers.

door: Edwin Feldmann

SUS richt zich al een kleine

twee jaar ook op het MKB in

de Benelux. In dat licht is het
partnerprogramma ASUS Advantage
aangepast op die doelgroep. Het
vernieuwde programma is in februari bij
een ontbijtsessie uit de doeken gedaan
en is per mei formeel gestart. Veel
communicatie binnen het programma
draait rond de app die beschikbaar is
voor Android en iOS. “ASUS heeft een
groot aanbod waarmee resellers zich
op de zakelijke markt kunnen profi-
leren. We bieden smartphones, tablets,
notebooks, desktops, projectoren,

servers en digitale schermen”, vertelt
Alexander Blok, salesmanager Benelux.
“Het partnerprogramma biedt alle infor-
matie handzaam in een app voor tablets

Alexander Blok
P

‘@ www.asus.com/nl

@ steljevraag@asus.com

of smartphones. In de ASUS Advantage
app kunnen resellers antwoord krijgen
op hun vragen, deelnemen aan de ASUS
University en producttrainingen volgen.”

Kortingen bijhouden

Het partnerprogramma voorziet in een
aantal evenementen, zoals producttrai-
ningen in juni, een dealerevent en een
winterborrel voor partners. Maar ook
kunnen resellers zelf hun kortingen
bijhouden met het rebate-programma
en bepalen op welke producten ze meer

prijs. Relatief nieuw in dit segment is
de ASUSPro B9440. ‘s Werelds lichtste
zakelijke 14” notebook weegt slechts 1 kg,
kent een lange accuduur en is makkelijk
mee te nemen. De ZenBook 3 en de
ASUSPro B9440 zijn beide ontworpen
om tegen een stootje te kunnen.

Alle producten worden volgens Blok
ontworpen en geproduceerd volgens
de richtlijnen van GreenASUS. In het
ontwerp, aankoopbeleid en de diensten
zijn energiebesparende technologieén

‘ASUS Advantage helpt partners beter
ontdekken wat we te bieden hebben’

marge kunnen verdienen. Bovendien zijn er
marketingtools en kunnen ze demo’s van
nieuwe producten bekijken en aanvragen.
De ervaring die ASUS klanten geeft, is
heel belangrijk voor resellers, weet Blok.
“We onderscheiden ons steeds meer op
design en beleving. En dat verkoopt toch
beter als je die zelf hebt ervaren.”

Notebooks

In het speelveld van notebooks biedt de
Taiwanese fabrikant met de ZenBook
3 een sterk model. Het Amerikaanse
tijdschrift Laptop Mag heeft ASUS
onlangs verkozen tot een na beste merk
voor laptops. Het blad beoordeelt ASUS
als de beste combinatie van kwaliteit
en functionaliteit voor een betaalbare
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zoals ASUS Power Manager geinte-
greerd. “Dankzij die inspanningen heeft
ASUS de hoogste milieucertificeringen
in de sector, waaronder de Energy
Star.”

Ontdekken

De nieuwe positie op de zakelijke markt
is misschien nog even wennen voor zowel
resellers als eindklanten. En juist daar
speelt het nieuwe partnerprogramma op
in met veel verkoopinformatie. “Met de
ASUS Advantage app kunnen partners
nog beter ontdekken wat wij te bieden
hebben op het gebied van technologische
trends, marketingmiddelen en technische
ondersteuning. Want het is meer dan
menigeen denkt.” «
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