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WIFI: DE BELANGRIJKSTE TRENDS OP EEN RIJ

De spil in elk
bedrijfsnetwerk,
maar ook daarbuiten

Draadloze verbindingen beheersen de moderne maatschappij. Draadloos

verbinden zorgt voor onafhankelijkheid en flexibiliteit, zonder te hoeven

inboeten op veiligheid en snelheid. De beweging richting kantoortuinen en
het zakelijk gebruik van mobiele apparaten zoals laptops, tablets en smart-
phones zijn koren op de molen van de industrie. Om de klant steeds verder

ter wille te zijn, gaan de ontwikkelingen in rap tempo verder. Tekst Hans Steeman

De mobiele industrie werkt aan 5G, de wifi-
industrie heeft net versie 6 in de markt ge-
zet. Beide netwerken sluiten naadloos op elkaar aan
en acteren in elkaars verlengde. De Chinese aanbie-
der Huawei is de stuwende kracht achter zowel de
ontwikkeling van 5G als WiFi 6; dat onderstreept de
krachtige samenhang en de onderlinge versmelting.
Het gebruik van hogere frequenties voor wifi brengt
meer bandbreedte met zich mee, nieuwe communi-
catieprotocollen realiseren efficiéntere toegang tot
de netwerkresources. De voordelen van draadloze
netwerken elimineren alle potentiéle nadelen. Wifi
is een draadloze netwerktechnologie op basis van
het ethernetprotocol. Ondanks het feit dat iedereen
wifi kent en gebruikt, blijft de groei in de vraag naar
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deze producten nog steeds onstuimig. De vraag naar
wifi-systemen vinden we zowel in de consumenten-,
de mkb- en de enterprisemarkt maar ook in het
publieke domein (city-wifi).

Integratie

Daar waar wifi-netwerken voorheen eilandjes waren,
zijn ze nu diep geintegreerd in de bedrijfs-IT. Dit be-
tekent ook dat het management van de netwerken
steeds gebruikersvriendelijker wordt. De bekende
commandline interface (CLI) verliest nu rap terrein en
wordt vervangen door een webbased console in de
cloud. Volgend jaar zal volgens marktonderzoekers
twintig procent van de zakelijke wifi-netwerken vanuit
de cloud beheerd worden. Werd twee jaar geleden
nog 75 procent van de netwerken door de beheer-
ders via CLI beheerd, nu zakt het gebruik van CLI
door de beheerders al rap tot 40 procent of minder.

Het gebruik van wifi beperkt zich al lang niet meer
tot datatransmissie voor laptops. Laptops, tablets
en smartphones zijn de grootverbruikers, maar ook
infrastructuur zoals sensoren, slimme meters, IP-ca-
mera’s, gebouwbeheersystemen en andere smart
devices melden zich op het netwerk aan. Bedrijfste-
lefonie gaat steeds vaker via het wifi-netwerk. Daar-
mee is wifi de digitale levensader van elk kantoor aan
het worden.

Ook operators van mobiele netwerken zien in wifi
een perfect hulpmiddel om hun netwerk verder te
verdichten en klanten op steeds meer locaties dien-
sten aan te bieden. Daar waar de mobiele netwerken

geen of een matig bereik hebben - bijvoorbeeld in
ruimtes die met veel beton afgeschermd zijn - blijkt
wifi als last resort het ultieme hulpmiddel te zijn. De
recent geintroduceerde feature wifi-bellen, waarbij
wifi als vervanger van 4G gebruikt wordt voor spraak-
diensten, is daarvan een helder voorbeeld. Het ge-
bruik van EAP SIM (Extensible Authentication Proto-
col Subscriber Identity Module) maakt een naadloze
overgang tussen beide domeinen mogelijk. Ook
steeds meer steden en bedrijfsterreinen zien het
aanbieden van wifi als een primaire voorziening.

WIFi 6 verzet de bakens

WiFi 6 of IEEE 802.11ax is de nieuwste generatie wifi
die nu de markt bereikt en introduceert een aantal
belangrijke verbeteringen. De datasnelheden zijn we-
derom hoger, de capaciteit van het netwerk is verder
toegenomen. Zelfs als er veel devices op het netwerk
zijn, worden betere snelheden gerealiseerd dankzij
het efficiéntere protocol en de krachtigere modu-
latie. Een hoge bezettingsgraad heeft dus beperkte
invloed op de performance door een betere techno-
logie. Ten slotte is ook de energie-efficiency verder
verbeterd. Dankzij deze eigenschappen zal WiFi6 de
netwerkervaring flink verbeteren op drukke locaties
zoals kantoren, winkelcentra, stations en luchthavens.

WiFi6 gebruikt in de uplink- en downlink-transmis-
sie Orthogonal Frequency Division Multiple Access
(OFDMA). Het verhoogt daarmee de efficiéntie van
de radiokanalen en verlaagt gelijktijdig de latency.
Het aanvullende gebruik van MIMO (Multiple Input
Multiple Output) vergroot het aantal beschikbare

datakanalen en daarmee de capaciteit in het commu-
nicatienetwerk. Per accespoint kunnen dan bij gelijk-
blijvend spectrum meer transmissiekanalen worden
benut, dankzij een uitgekiende antenneconfiguratie
en het benutten van reflecties in de ruimte. Het ge-
bruik van beamforming zorgt ervoor dat radiosigna-
len direct op de ontvanger worden geconcentreerd,
terwijl de 1024 kwadratuur-amplitudemodulatie
(1024-QAM) de coderingsefficiency verhoogt, waar-
door er meer bits per megahertz van het beschikbare
spectrum kunnen worden verzonden.

Ook aan het energieverbruik is gesleuteld. Dankzij
Target Wake Time (TWT) verbetert de levensduur
van de batterij in wifi-apparaten; dit is extra belang-
rijk voor loT-systemen met een beperkte batterij-
capaciteit. Daarmee zal ook deze toepassing een
vaste plaats verwerven naast LTE-M en NB-loT die
de mobiele operators ontwikkelen. Het zijn allemaal
sleutelcomponenten voor de connected society van
de toekomst. »

rD

CERTIFIED

ChannelConnect
Juli 2019

73



74

WIFI: DE BELANGRIJKSTE TRENDS OP EEN RIJ

DE MARKT BLIJFT
IN BEWEGING

leder jaar inventariseert Gartner de markt van aanbieders van
vaste en draadloze netwerkinfrastructuur. Dit resulteert altijd
in de alom bekende Magic Quadrant. Cisco HPE en Extreme
Networks worden ook dit jaar daarbij als leaders aangewezen
en de aanbieders Huawei, Mist en Mojo als de visionairs. Er zijn
in vergelijking tot het vorige Magic Quadrant geen aanbieders
verdwenen, wel hebben er consolidaties plaatsgevonden. Zo is
Ruckus nu geintegreerd in ARRIS en Xirrus in Riverbed.

AEROHIVE NETWORKS is met name
actief in Noord-Amerika en EMEA en
levert volledig via het kanaal. Met als
strategische partners Dell-EMC en Juni-
per. Qua omvang staat het bedrijf op
de vijfde plaats in de markt. Aerohive
levert een controllerloze architectuur
op basis van cloud-technologie en een
volledig pakket aan accesapplicaties als
onderdeel van zijn HiveManager-soft-
ware. Samenwerking met partners
garandeert toegang tot switches en
veel andere vaste componenten.

ALCATEL-LUCENT ENTERPRISE,
afgekort ALE, werd in het najaar van
2014 door investeerder China Huaxin
gekocht van de Alcatel-Lucent Group.
ALE richt zich op ziekenhuizen, ge-
zondheidszorg, transport, onderwijs en
overheid, kortom de verticale markten.
De strategische partner Aruba hielp

bij het out performen van de markt,
waardoor er een zekere afhankelijkheid
is van de trends die HPE inzet.

ALLIED TELESIS distribueert via de
channels en is zeer sterk in Japan.

Men heeft drie lijnen met de Unified
Wireless Controller (UWC) en TQ
accespoints, AlliedView Cloud met het
AP-series portfolio van accespoints en
de Extricom-oplossing met gescheiden
access point en controller/switchop-
lossingen via de Channel Blanket-tech-
nologie. Doelgroepen zijn publieke
sector, onderwijs, gezondheidszorg en
ziekenhuizen.
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ARRIS acquireerde Ruckus Wireless en
Brocade ICX van Broadcomm. Dit re-
sulteerde in ‘Ruckus Networks, an Arris
company’ met als doelgroep de en-
terprisemarkt die geadresseerd wordt
met de Ruckus-producten. Het Ruckus
cloudplatform maakt configuratie van
de compatibele accespoints op afstand
mogelijk, voor zowel managed service
als on-premises implementaties.

CISCO is qua omzet de nummer één
op de WLAN-markt. Cisco biedt naast
het zeer succesvolle ‘Meraki Cloud
Managed’ met Aironet ook meer tra-
ditionele WLAN-oplossingen. Zelfs in
een competitieve markt weet Cisco zijn
omzet te vergroten, maar desondanks
wel minder dan de markt groeit. Men
levert dus marktaandeel in. Het brede
portfolio blijft een sterke eigenschap
van Cisco, evenals de sterke relatie met
Apple.

DELL EMC is de grote groeier in de
IT-markt nadat EMC het samen met de
producten van VMWare ingelijfd heeft.
Dell EMC is een relevante speler voor
onderwijs en mkb. In het wireless seg-
ment heeft Dell EMC als strategische
partner ARRIS en Aerohive. Aerohove
heeft de Dell EMC-branded producten
in zijn managementplatform geinte-
greerd.

D-LINK is een bekende en zeer sterke
aanbieder van elementaire ethernets-
witches en routers, maar heeft ook een

breed scala aan betaalbare wifi-pro-
ducten. Een van de belangrijkste ver-
koopargumenten is de concurrerende
prijsstelling. Doelgroep is het SOHO/
mkb-segment.

EXTREME NETWORKS heeft een
uitgebreid portfolio aan wired en
wireless producten voor de zakelijke
markt. Zo’n 80 procent van de omzet
wordt in de USA en EMEA behaald.
Het martaandeel blijft groeien. Extre-
me Networks heeft de producten van
Avaya en Zebra in zijn portfolio geinte-
greerd, waardoor een stevig portfolio
is gecreéerd met een gemeenschappe-
lijk besturingssysteem/platform.

FORTINET levert een volledig uni-
fied-accesnetwerk met ondersteuning
voor de legacy wired switching-syste-
men met wifi-technologie, die Forti-
net ingelijfd heeft met de acquisitie
van Meru Networks. Klanten moeten
Fortinet zeker overwegen als gekeken
wordt naar leveranciers voor de uitrol
of upgrade van unified-accesnetwer-
ken en als gekeken wordt naar gecon-
solideerde accesnetwerken met een
krachtige beveiliging.

FRITZ! is een merk van AVM en dat is
een van oorsprong Duits bedrijf dat
gespecialiseerd is in routers en acces-
points met geintegreerde DECT-func-
tionaliteit voor bellen en |oT via DECT
en PowerLine. Het portfolio is bestemd
voor consumenten en kleinzakelijk
gebruik.

Van de producten zijn zowel speci-
fiek Duitse als internationale versies
beschikbaar. Fritz! zet groots in op
Mesh-networking met een uitgekiend
portfolio van routers, accespoints en
powerline componenten. Vlaggen-
schip is de FRITZ!Box 7590. Men heeft
ook WiFi-routers met een 4G backup
ingebouwd.

H3C biedt een compleet portfolio van
acceshardware aan, maar zet dit vooral
af in het thuisland China. Het bedrijf

is ontstaan na de acquisitie van HPE’s
cluster H3C door Unisplendour, een
onderdeel van het Chinese Tsinghua

Holdings. Het bedrijf richt zich op
serviceproviders en smart cities maar
heeft ook aandacht voor verticale
markten zoals overheid, onderwijs en
gezondheidszorg.

HPE (ARUBA) ontstond nadat met

de overname van Aruba Networks de
nummer twee op de switchingmarkt en
de nummer twee op de WLAN-markt
integreerde. Met Aruba Clarity voor
het proactief bewaken van de netwerk-
prestaties heeft men een sterke troef,
waardoor incidenten worden gede-
tecteerd voordat de klant er last van
heeft. HPE (Aruba) kan voor alle vaste
en draadloze netwerkimplementaties
overwogen worden.

HUAWEI'S ENTERPRISE BUSINESS
GROUP (EBG) is een wereldspeler met
een sterke positie op de Chinese thuis-
markt. Daar wordt nog steeds het leeu-
wendeel van de omzet gegenereerd.
Enterprises moeten vanwege de sterke
positie zeker naar de Huawei-oplos-
singen. Huawei distribueert vooral via
zijn resellers en is een van de stuwende
krachten achter WiFi 6.

JUNIPER NETWORKS levert accesnet-
werken via zijn EX Series van bekabel-
de switches, en leunt sterk op de Open
Convergence Framework strategie. Het
Juniper Sky Enterprise cloud platform
zorgt voor het complete zero-touch
beheer van alle Juniper enterprise
producten. De Juniper producten zijn
gecertificeerd voor Sustainable Deve-
lopment Solutions Network en dragen
het SDSN-label. Juniper biedt brede on-
dersteuning voor wireless systemen van
partners zoals Aerohive en HPE. Mist is
inmiddels ingeijfd in het portfolio.

LANCOM SYSTEMS heeft twee spe-
cialisaties: producten voor VPN-ver-
bindingen en wifi-componenten voor
indoor en outdoor gebruik. De wifi-sys-
temen zijn in eigen beheer ontwikkeld
en maken gebruik van het LANCOM
OS dat borg moet staan voor een
stabiele configuratie. De producten
zijn behoorlijk elementair en bevatten
features voor automatische netwerk
configuratie, gasttoegang, monitoring
en onboarding.

LINKSYS: de producten van dit bedrijf
zijn eigenlijk bij iedereen bekend.
Linksys begon als zelfstandige onder-
neming, werd opgekocht door Cisco en
weer verkocht aan Belkin. De wifi-ac-
cespoints en routers vinden hun weg
vooral naar kleinzakelijke gebruikers
via onder andere de retail. Het is een
concurrent voor producten van D-Link,
TP-Link en Netgear.

MIST SYSTEMS is inmiddels onderdeel
van Juniper Networks. De focus ligt op
cloudbeheerde wireless accespoints,
Al-driven WLAN. Gebruikers die vaste
infrastructuur willen combineren met
de Mist AP’s, kunnen gebruikmaken
van producten van partners. De Mist
dual radio accespoints beschikken over
zestien antennes waardoor een goede
dekking en locatie-awareness gega-
randeerd is. De belangrijkste asset is
de Al-component die samen met de
antenne’s geavanceerde locatieservices
mogelijk maakt.

MOJO NETWORKS opereerde voor-
heen onder de naam AirThight Net-
works. Het bedrijf biedt tal van produc-
ten voor wifi-infrastructuur aan, met
speciale aandacht voor accespoints en

via cloud-ontsloten beveiligingsoplos-
singen voor de draadloze netwerken.

NETGEAR heeft een jarenlange erva-
ring met het aanbieden van betaalba-
re wireless netwerken, met name in
branches zoals mkb, onderwijs, zorg en
logistiek. Men probeert een balans te
vinden tussen prijs en features.

RIVERBED acquireerde Xirrus en heeft
de draadloze activiteiten geintegreerd
in het bestaande product-portfolio. Xir-
rus paste perfect in Riverbed'’s applica-
tie-management- en beheersystemen
en opende de mogelijkheid om deze
features ook in het draadloze domein
te gebruiken. Applicaties kunnen prio-
riteit krijgen en/of afgeknepen worden,
dat alles op basis van vooraf bepaalde
policies. Daarmee levert Riverbed een
sterke oplossing voor bedrijven die
BYOD en loT combineren met Office
365 en Google’s applicaties onder-
steund via de SSO-functionaliteit van
bedrijven.

TP-LINK levert onder andere indoor-
en outdoor-accespoints en -repeaters
voor consumenten en de (klein)zakelij-
ke markt.

ZYXEL COMMUNICATIONS is een
Chinese aanbieder die wifi-oplos-
singen aanbiedt voor zowel het
low-end als het high-end segment.
Voorbeelden daarvan: IEEE 802.11ac
dual radio accespoints, WLAN-con-
trollers waarmee een wifi-hotspot kan
worden opgezet. Naast de positie als
OEM-leverancier voor ISP’s en System
Integrators brengt Zyxel Communica-
tion ook producten onder eigen naam
naar de markt. |
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