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Interconnect ziet vraag naar datacentercapaciteit snel groeien

Hybride IT draagt bij aan
forse groei Interconnect

De huidige datacenterperikelen in de regio Amsterdam leggen Interconnect geen wind-
eieren. Het bedrijf met datacenters in Den Bosch en Eindhoven kan zich verheugen in een
toenemende vraag van nationale en internationale klanten. Hybride IT-oplossingen spelen
daarbij een grote rol. In tegenstelling tot datacenters in Amsterdam is Interconnect flink
aan het uitbreiden. De bestaande datacenterlocaties worden fors uitgebreid, waardoor
Interconnect uitgroeit tot het grootste datacenter van Zuid-Nederland.

Interconnect heeft geen last van de
huidige schaarste aan stroomcapaciteit
en grond zoals in de regio Amsterdam
laat Maartje van Alem, Business Unit
Manager Datacenter & Connectivity,
weten. "Door onze krachtige dienstver-
lening zien we een instroom van nieuwe
klanten uit binnen- en buitenland. Er
komen steeds meer ondernemingen
bij, van klein tot groot en van start-up
tot volwassen organisatie.”

Uitbreiding

Door de constante toename van het aantal
klanten en de groei bij bestaande klanten
gaat Interconnect fors uitbreiden. De
capaciteit van de locatie in Eindhoven zal
worden verdubbeld naar 6.000 vierkante
meter datacenteroppervlak, wat plaats
biedt voor 2.200 racks. De verwachting is
dat de nieuwe ruimte nog voor de zomer
van 2020 kan worden benut. In Den Bosch
wordt ook gebouwd; hier zal een nieuw
datacenter komen. De capaciteit zal op
deze locatie in totaal 4.000 vierkante
meter datacenteroppervlak bedragen.
Met het bouwen op deze twee locaties
speelt Interconnect ook nadrukkelijk in
op de regionale ontwikkeling. Het ziet
dat high-tech in Eindhoven fors groeit en
Den Bosch zich steeds meer positioneert
als datastad. Met twee datacenters in
deze regio’s kan het die bedrijvigheid
optimaal faciliteren.

Hybride

Tijdens het gesprek met Van Alem
wordt meerdere keren stilgestaan bij
het begrip hybride. Voor Interconnect
is het een uitgemaakte zaak dat IT in de
toekomst hybride zal zijn. “"Wij gaan ervan
uit dat klanten een combinatie van on
premise, colocatie, private en/of public
cloud gaan gebruiken. De combinatie
zal per klant verschillen en het zal ook
gebeuren dat tussendoor de verhou-
dingen veranderen”, geeft Van Alem
aan. Hoewel elke klant anders is ziet zij
wel dat de aanleiding voor bedrijven om

baat hebben bij deskundig en onafhan-
kelijk advies. Van Alem onderstreept het
belang van dat laatste. Interconnect legt
de klant voor wat de mogelijkheden zijn
om naar een hybride IT-omgeving te
migreren. Daarbij is het aan de klant de
keuze te maken; Interconnect is in dat
proces geheel neutraal, zoals dat hoort
van een trusted advisor.

Bedrijven kunnen mede op basis van het
advies kiezen voor een snelle migratie van
bijvoorbeeld on premise naar een multi-
cloudomgeving. Het is mogelijk om een

'‘De aanleiding voor bedrijven om
over een hybride IT na te gaan
denken is vaak hetzeltde'

over een hybride IT na te gaan denken
vaak hetzelfde is. Op het moment dat
de bestaande hardware toe is aan
vervanging of uitbreiding wordt de vraag
gesteld of het nog wel van deze tijd is de
IT zelf aan te schaffen en te beheren. De
kosten van de hardware zelf zijn maar een
onderdeel van die afweging. Men loopt
ook steeds vaker aan tegen de toene-
mende kosten en eisen voor uiteenlo-
pende zaken als koeling en noodstroom.
Dat is het moment waarop ondernemers

on-premiseomgeving gefaseerd onder te
brengen bij Interconnect. Wanneer een
organisatie van colocatie over wil stappen
naar de cloud, dan kan Interconnect ook
een advies uitbrengen voor een hybride
IT-oplossing. Mocht er omwille van de tijd
een tussenoplossing zijn, dan adviseert
Interconnect graag over de mogelijk-
heden die er zijn. Door te kiezen voor
een gedegen hybride IT-architectuur is
veel mogelijk en kan makkelijker afscheid
worden genomen van een groot deel
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Maartje van Alem

van de eigen on premise IT en OT.
Een hybride IT-omgeving draagt ook
bij aan een betere risicospreiding. Van
Alem: "Vroeger werd goed gelet op alle
certificeringen van een datacenter. Als
Interconnect vinden we dat nog steeds
erg belangrijk. Tegelijk zien we dat
bepaalde aspecten door de voortschrij-
dende techniek minder relevant worden.
Onze datacenters zijn Tier lll en we komen
geen cases tegen waarin een Tier [V een
betere oplossing zou zijn. Dat komt vooral
omdat in een hybride [T-architectuur het
risico per definitie beter wordt gespreid.
Met data on premise, in colocatie en in
clouds is het mogelijk de continuiteit van
bedrijfsvoering veel beter in te richten.
Hybride heeft dus ook als het om disaster
recovery en business continuity gaat
meerwaarde.”

Smart Hands

Omdat het migreren van IT-apparatuur
serieus moet worden voorbereid en
uitgevoerd zal Interconnect de klant

@ www.interconnect.nl

in dat proces bijstaan. Als er fysieke
hardware moet worden vervoerd van een
on-premiseomgeving naar het datacenter
regelt Interconnect dat voor de klant.
De assistentie houdt daar niet bij op.
Interconnect heeft de dienstverlening
uitgebreid om de klant nog beter te
kunnen bedienen. Voorbeeld daarvan
is de Rack & Stack-service, ook wel
Smart Hands genoemd. Interconnect
zorgt ervoor dat klanten niet meer zelf
de hardware en software in ontvangst
hoeven te nemen op de eigen locatie om
daarna naar het Interconnect datacenter
te brengen en installeren. Van Alem:
“Interconnect neemt de goederen voor
de klant in ontvangst en installeert deze
conform zijn instructies. Dat is niet alleen
voor onze buitenlandse klanten een
manier om reistijd en kosten te besparen,
ook voor de Nederlandse klanten is het
een dienst waar veel vraag naar is.”

Interconnect is bijzonder actief in het
organiseren van bijeenkomsten met

@ Info@interconnect.nl
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en voor partners. Afgelopen jaar zijn
er meer dan twintig kennissessies rond
actuele thema’s gehouden. Daarvoor
heeft Interconnect een eigen auditorium
waar een deel van de sessies wordt
gehouden. Dit auditorium bevindt zich
in het datacenter, waardoor er ook
direct rondleidingen gegeven kunnen
worden. Het grote aantal kennissessies
is een indicatie dat de partners, die
deel zijn van het partnerprogramma
Discover, een actieve community
vormen.

Omdat het begrip partnernetwerk en
partnerprogramma in de markt op
verschillende manier wordt gebruikt
geeft Van Alem nog aan dat ISV's en
Saa$ providers belangrijke en logische
klantgroepen blijven voor Interconnect.
“Wij zorgen voor alle certificeringen en
datacenter diensten die zij nodig hebben
om de eindklanten te kunnen bedienen.
Interconnect is ook voor hen het juiste
fundament.”

@ 0738800000
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