DISTRIBUTEUR ONDERSTEUNT PARTNERS BIJ PRIVATE, PUBLIC EN HYBRIDE CLOUD

Copaco helpt partners met
de balans tussen private
cloud en hyperscalers

Wanneer partners deels over willen stappen van een eigen private datacenter naar

een hyperscaler (een cloud-platform van een techreus als Microsoft, Google of IBM),
dan komt er veel op hen af. Copaco biedt oplossingen voor een gefaseerde overstap.

Tekst: Mels Dees

r wordt in de markt veel
Egesproken over hybrid- en

multicloud”, is de observatie
van Rick van den Hoogenhof, Ma-
nager Cloud Solutions bij Copaco.
“Zeker partners die hun eindklan-
ten oplossingen leveren met een
eigen private cloud als funda-
ment, vragen zich af welke cloud-
infrastructuur het best bij hun klan-
ten én het eigen businessmodel
past. Als ze daarnaast belangstel-
ling hebben voor de overstap naar
een hyperscaler, dan deinzen ze
soms terug voor de impact die een
dergelijke transitie heeft voor de
bedrijfsvoering.”
Copaco geeft partners alle ruimte
voor een gefundeerde keuze. “Wij
bieden alle mogelijkheden aan, zo
ook de handvatten voor het volledig
inrichten van een private cloud. Daar-
naast werken we intensief samen met
Microsoft en IBM. Partners kunnen via
ons gebruik maken van de hypersca-
le services van respectievelijk Azure
en IBM-cloud”.

Copaco VMware Cloud

Juist voor partners voor wie de
overstap een grote impact heeft,
kan Copaco’s VMware Cloud inge-
zet worden. “Dit is een op VMware
gebaseerde en door Copaco gehos-
te infrastructuur in datacenters in
Nederland en Belgié. Met VMware
Cloud biedt Copaco haar partners
een geavanceerd laaS-platform”,
legt Van den Hoogenhof uit. “Door
de kennis en ervaring van Copaco

te combineren met de techniek en
functionaliteit van VMware, hebben
we een high performance platform
gebouwd. Hier kunnen partners met
behulp van virtuele servers, stora-
ge en netwerk resources hun eigen
virtuele datacenters bouwen.”

Vertrouwde leverancier

Partners met eigen datacenters kun-
nen deze direct koppelen aan de
VMware cloud-oplossing. Van den
Hoogenhof: “Partners willen zelf de
regie hebben en het tempo bepalen
bij een overstap naar een hyperscaler.
In de praktijk zullen de omgevingen
van klanten vaak gefaseerd overge-
zet worden naar de nieuwe hypers-
cale-omgeving. Aan de andere kant
betekent dit dat de partner zijn eigen
datacenter nog een tijd up-to-date

moet houden, terwijl die investerin-
gen nauwelijks meer terug te verdie-
nen zijn. De VMware-oplossing is dan
een flexibele en tijdelijke uitkomst.
Het voordeel daarvan is, dat zowel de
VMware-omgeving als de toegang
tot de hyperscaler via Copaco lopen,
wat voor korte lijnen zorgt met een
vertrouwde leverancier.”

Behoefte van de klant

Het feit dat de distributeur zowel een
rol kan spelen bij het inrichten van
private cloud als bij de systemen op
basis van VMWare of diensten van
hyperscalers, helpt ook bij het beant-
woorden van de vaak gestelde vraag:
welke cloud past het best bij de
behoefte van de eindklant?

Van den Hoogenhof: “Dat hangt
ervan af. De eindklant kan als eis stel-
len dat alle data in Nederland blijft,
en daarom de voorkeur heeft voor
private cloud. Het kan echter ook zo
zijn dat een hybride oplossing meer
geschikt is. Je zou dan de productie
kunnen draaien in een private cloud,
maar voor een uitwijk- of backup-
locatie kunnen kiezen voor het public
cloud van een hyperscaler” m

‘De VMWare Cloud-
oplossing voorkomt
dat partners

onnodig veel

investeren’
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