
Jaarpakketten

IT & Telecom Resellers

MSP’s Born in the cloud MSP’s

Telecom Business Dealers

Installatiebureaus

Internet Service Providers

IT-Consultants

Winkelvloeren

Colocatie datacenters

Fabrikanten

Periferie

Distribiteurs

Telecom Operators

22.500
bezoekers per maand  
(website)

MAGAZINES FOCUS RESERVEER VOOR: VERSCHIJNING:

April 2026 Telecom & AV 20 maart 9 april

Juni 2026 Security & Soevereiniteit 5 juni 25 juni

September 2026 M&A (Mergers & Acquisitions) 2 oktober 22 oktober

December 2026 Cloud & Data 20 november 10 december

In elke uitgave van MSP Business aandacht voor de 
rubrieken Markt & Strategie (bewegingen in de 
markt, wet- en regelgeving, partnerprogramma’s, de 
dagelijkse business als MSP), Technologie & Architectuur 
(cloudmodellen, architectuurkeuzes en principes, best 
practices, platforms, tooling en integraties), Operatie & 
Organisatie (beheer, operations, teams, personeel en talent, 

automatisering van de dagelijkse praktijk) en Security 
(dreigingslandschap en trends, securitymaatregelen, 
security als dienst en verdienmodel, compliance).
 
Daarnaast gaat elke uitgave back to back vergezeld 
van een dossier, genaamd Focus (zie de tabel voor de 
onderwerpen).

MAGAZINES BRONZE 
4.500,-

SILVER 
7.500,-

GOLD 
10.500,-

Premium content 1 2 3 (inclusief één cover!)

Online content - 1 1

Online advertorial 1 - 1

Banner 2 3 4

Advertentie print 1 1 1

Partner service 1 1 1

Premium content Artikel in print én online of video online 2.500,-

Banner campagne Online en nieuwsbrief per week 500,-

Advertentie print Full page in 1 van de magazines 1.500,-

Online content Online artikel met spotlight positie voor 1 week 1.500,-

Online advertorial Aangeleverd door partner 500,-

voorheen ChannelConnect

Waar werken ze? Onze adverteerders

7.000+
magazine en  
nieuwsbrief abonnees

MSP Business is hét kennisplatform voor  
IT-dienstverleners met een mkb-focus

22.500 bezoekers per maand

Oplage 7.000+ stuks

Het laatste ICT-nieuws op alle devices

MSP Business (voorheen ChannelConnect) is het kennisplatform voor MSP’s met focus op 
het MKB.
Onze doelgroep houdt zich bezig met de dagelijkse praktijk van het MKB+, en is op zoek naar 
relevante, praktische informatie die hen helpt om de eindklant zo goed mogelijk van dienst te 
zijn. MSP Business informeert de MSP over ontwikkelingen in de markt, nieuwe producten en 
diensten, en technische ins en outs.
Dat doen we met nieuwsberichten en achtergrondartikelen op onze website mspbusiness.nl 
en in ons magazine, video’s, evenementen, sociale media en nieuwsbrieven. 
Het magazine bereikt 7.000 abonnees op management- en directieniveau en is extra 
verkrijgbaar tijdens beurzen en congressen waar MSP Business mediapartner van is. Alle 
print-deelnames worden ook doorgeplaatst op ons nieuwsplatform, nieuwsbrief en LinkedIn.

Bij MSP Business kiezen 
we voor een inbound 
contentstrategie. Dat betekent 
dat we content maken waarbij 
een product of dienst aandacht 
krijgt binnen de context van 
een behoefte bij de doelgroep: 
voor welk probleem kan dit een 
oplossing zijn? Hoe kan dit mij 
helpen in mijn dagelijkse werk?

Planning MSP Business 2026

Partner package MSP Business

Losse producten MSP Business


